
Brand Manager 

OPIS KANDYDATA:

KONTAKT:

Anna Porębska
Sales Manager
mobile:
+48 668 898 081
e-mail:
anna.porebska@aterima.hr

OCZEKIWANIA:

• Ponad 10-letnie doświadczenie w marketingu i zarządzaniu projektami B2B oraz B2C
• Umiejętność zarządzania zespołami marketingowymi 
• Doświadczenie we wdrażaniu narzędzi AI i automatyzacji procesów
• Umiejętność tworzenia i wdrażania strategii marketingowych 
• Doświadczenie w organizacji eventów biznesowych 
• Umiejętność wdrażania nowoczesnych technologii i strategii omnichannel

Pani posiada wieloletnie doświadczenie zawodowe w: 
• Analizie rynku, konkurencji i trendów sprzedażowych 
• Zarządzaniu budżetami marketingowymi
• Prowadzeniu kampanii PR i digital marketingu
• Tworzeniu i zarządzaniu treściami marketingowymi 

POSIADANE UMIEJĘTNOŚCI:

• Szkoła Główna Handlowa w Warszawie – kierunek: Marketing Internetowy – studia 
podyplomowe

• Politechnika Warszawska – kierunek: Zarządzani i Inżynieria Produkcji – tytuł: mgr
• Politechnika Warszawska – Kierunek: Zarządzanie i Marketing – tytuł: inż.

• Marketer+ - Prompt engineering ChatGPT, tworzenie treści z wykorzystaniem Al
• Socjomania – Facebook dla biznesu, reklama na Facebooku i Instagramie 
• Efficient.marketing – Gamifikacja (wykorzystanie mechanizmów gier w marketingu) 

ZNAJOMOŚĆ JĘZYKÓW:

LATA DOŚWIADCZENIA: 12

DOSTĘPNOŚĆ: do ustalenia

LOKALIZACJA: Warszawa

TRYB PRACY: do ustalenia

Wynagrodzenie

mies./brutto

17 000 PLN

UoP/B2B

Mazowieckie

SPECJALIZACJE:

Marketing

Zarządzanie

SYSTEMY:

Ms Office, SEO, SEM, 

Google Ads, Google 

Analytics, WordPress, 

Adobe Photoshop, CMS, 

Percolate, Allocadia, 

Power BI 

• Język angielski – C1
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