
Sales and Operations Director

OPIS KANDYDATA:

KONTAKT:

Anna Porębska
Sales Manager
mobile:
+48 668 898 081
e-mail:
anna.porebska@aterima.hr

OCZEKIWANIA:

• Ponad 20-letnie doświadczenie w zarządzaniu sprzedażą, operacjami i rozwojem biznesu 
na stanowiskach menedżerskich w Polsce i za granicą (m.in. Kazachstan, Ukraina)

• Umiejętność przygotowania i implementacji strategii sprzedaży oraz planów 
biznesowych

• Doświadczenie w rozwoju sieci franczyzowej i współpracy z rynkiem HoReCa
• Umiejętność zarządzania procesami logistycznymi 
• Doświadczenie w rekrutacji, coachingu, mentoringu oraz prowadzeniu szkoleń

Pan posiada wieloletnie doświadczenie zawodowe w: 
• Usprawnianiu procesów zakupowych, marketingowych i sprzedażowych
• Budowaniu relacji z kluczowymi klientami
• Negocjowaniu strategicznych kontraktów
• Identyfikowaniu potencjału rynkowego 

POSIADANE UMIEJĘTNOŚCI:

• Uniwersytet Mikołaja Kopernika – kierunek: Administracja publiczna – tytuł: mgr

• Dział prawny – Szkolenie antykorupcyjne: dla kadry zarządzającej
• Strategy&Results – DNA Lidera
• Dział prawny – Zasady compliance w organizacji 
• Perform – management consulting – Coaching/Mentoring 
• Perform – management consulting – Rozwijaj Kompetencje
• Makro C&C – Leadership For Grow I i II 
• Makro C&C – Rozmowy rozwijające – wewnętrzny trener 
• Makro C&C – Aktywna sprzedaż
• Intaliev Kijów – Zarządzanie procesowe 
• Intaliev Kijów – Strategiczne zarządzanie
• Intaliev Moskwa – Zarządzanie projektami

ZNAJOMOŚĆ JĘZYKÓW:

• Język angielski B2
• Język rosyjski C1
• Język ukraiński B1 

LATA DOŚWIADCZENIA: 25

DOSTĘPNOŚĆ: 2 tygodnie

LOKALIZACJA: Gdańsk

TRYB PRACY:  Hybrydowy

Wynagrodzenie

mies./netto

10 000 PLN

Pomorskie

SPECJALIZACJE:

Zarządzanie

Sprzedaż

HoReCa

SYSTEMY:

Ms Office

Eleader Mobile (SFA/FFM)

SAP

B2B/UoP


	Slajd 1

