
Specjalista ds. sprzedaży zagranicznej 

OPIS KANDYDATA:

KONTAKT:

Anna Porębska
Sales Manager
mobile:
+48 668 898 081
e-mail:
anna.porebska@aterima.hr

OCZEKIWANIA:
• Ponad 10-lenie doświadczenie w sprzedaży eksportowej
• Umiejętność przygotowywania ofert handlowych 
• Doświadczenie w aktywnym pozyskiwaniu klientów B2B i B2C na terenie 

Polski i za granicą
• Umiejętność budowania długoterminowych relacji z klientami firmy 
• Doświadczenie w analizie wyników sprzedaży
• Umiejętność kompleksowej obsługi klienta w zakresie sprzedaży zagranicznej 
• Doświadczenie we wdrażaniu i rozwijaniu nowych produktów
• Umiejętność koordynacji procesu realizacji zawartych kontraktów

biznesowych
• Doświadczenie w reprezentowaniu firmy na targach międzynarodowych 

Pani posiada doświadczenie zawodowe w: 
• Opracowywaniu strategii produktowych 
• Monitorowaniu trendów rynkowych 
• Powiększaniu portfolio klientów 
• Badaniu potrzeb konsumentów
• Telefonicznym promowaniu produktów

POSIADANE UMIEJĘTNOŚCI:

• Uniwersytet Pedagogiczny 

ZNAJOMOŚĆ JĘZYKÓW:

LATA DOŚWIADCZENIA: 11

DOSTĘPNOŚĆ: od zaraz

LOKALIZACJA: Mysłowice

TRYB PRACY: do ustalenia

Wynagrodzenie

mies./brutto

10 000 PLN

UoP

Śląskie

SPECJALIZACJE:

Sprzedaż

Eksport

SYSTEMY:

Ms Office 

• Język angielski – A2
• Język niemiecki – B2
• Język rosyjski – C2 
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