
International Key Account (branża techniczna)

OPIS KANDYDATA:

KONTAKT:

Anna Porębska
Sales Manager
mobile:
+48 668 898 081
e-mail:
anna.porebska@aterima.hr

OCZEKIWANIA:

• 20-letnie doświadczenie na stanowiskach związanych z eksportem w branży technicznej
• Umiejętność negocjacji oraz zawierania umów międzynarodowych
• Doświadczenie we współpracy z instytutami certyfikacyjnymi i działami wewnętrznymi 

firmy
• Umiejętność kompleksowego zarządzania procesami eksportowymi
• Doświadczenie w ekspansji firmy na rynki zagraniczne (m.in. Niemcy, Austria, kraje 

bałtyckie, Czechy, Słowacja, Holandia, Francja, Skandynawia, Anglia, Bułgaria, Bośnia, 
Rumunia, Francja, Skandynawia, Anglia, Bułgaria, Bośnia, Rumunia, USA)

Pani posiada wieloletnie doświadczenie zawodowe w:
• Wprowadzaniu produktów na rynki zagraniczne
• Analizie rynków i konkurencji
• Udziale w międzynarodowych targach
• Budowaniu relacji biznesowych 
• Tworzeniu strategii eksportowej

POSIADANE UMIEJĘTNOŚCI:

• Wyższa Szkoła Bankowa Merito w Toruniu – Mindfulness w Biznesie – studia 
podyplomowe

• Wyższa Szkoła Bankowa Merito w Toruniu – Business English – studia podyplomowe
• Akademia Humanistyczno-Ekonomiczna w Łodzi – Informatyka – tytuł: inż.

• Upper-Intermediate Plus FCE certificate
• Conflict and difficult-to-manage situations
• Creative problem solving
• Motivating and assessing employees
• Implementing changes in the company/team
• Team building in the change process
• Communication in management
• Team management in the era of economic changes

ZNAJOMOŚĆ JĘZYKÓW:

LATA DOŚWIADCZENIA: 20

DOSTĘPNOŚĆ: 3 miesiące

LOKALIZACJA: Bydgoszcz

TRYB PRACY: Hybrydowa

Wynagrodzenie

mies./netto

8500 PLN

UoP

Kujawsko - Pomorskie

SPECJALIZACJE:

Sprzedaż

Rynek Niemiecki

Kraje Beneluksu

Branża techniczna

SYSTEMY:

Ms Office 

• Język angielski – C1
• Język niemiecki – A2
• Język rosyjski – B1
• Język turecki – A1
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