
Export Manager (branża sportowa)

OPIS KANDYDATA:

KONTAKT:

Anna Porębska
Sales Manager
mobile:
+48 668 898 081
e-mail:
anna.porebska@aterima.hr

OCZEKIWANIA:
• Doświadczenie zawodowe na stanowiskach handlowych 
• Umiejętność pozyskiwania nowych klientów na rynku polskim i zagranicznym
• Doświadczenie w zarządzaniu salonami sprzedaży
• Umiejętność planowanie strategii marketingowych
• Doświadczenie w rozwoju sprzedaży B2B na przydzielonych rynkach zagranicznych
• Umiejętność koordynacji akcji marketingowych o zasięgu ogólnopolskim

Pan posiada doświadczenie zawodowe w:
• Przygotowywaniu, zbieraniu oraz realizacji zamówień rocznych 
• Przeprowadzaniu szkoleń dla sklepów z asortymentu firmy
• Planowaniu zakupów towarów
• Ocenie możliwości rozwoju rynku danego klienta
• Budowaniu długoterminowych relacji z klientami 

POSIADANE UMIEJĘTNOŚCI:

• Wyższa Szkoła Biznesu w Dąbrowie Górniczej – Akademia Managera Sprzedaży
• Akademia Górniczo – Hutnicza im. Stanisława Staszica w Krakowie – kierunek: 

Geotechnika i Budownictwo Specjalne – tytuł: inż.
• Akademia Górniczo – Hutnicza im. Stanisława Staszica w Krakowie – kierunek: 

Technika Odkrywkowej Eksploatacji Złóż – tytuł: mgr inż.

ZNAJOMOŚĆ JĘZYKÓW:

• Język angielski B2
• Język niemiecki A1

LATA DOŚWIADCZENIA: 9

DOSTĘPNOŚĆ: 1 miesiąc

LOKALIZACJA: Katowice

TRYB PRACY:  do ustalenia

Wynagrodzenie

mies./brutto

10 000 PLN

UoP

Ślaskie

SPECJALIZACJE:

Sprzedaż

Export

Branża sportowa

Zarządzanie

SYSTEMY:

Ms Office

LSI Software

POSitive Software

AutoCad

GeoStudio

Robot Structural Analysis
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