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Szukasz odpowiedniego pracownika? Mamy dla Ciebie Kandydata z gtowq! </
Spotkaj sig z nim za darmo! (9,/4 :TERIMA
r
Y5

Poznaj nasz schemat dziatania:

KONTAKT:

Kandydat spetnia
Twoje oczekiwania
i chcesz go zatrudnié?

Podpisz z nami
umowe, jesli jestes
zainteresowany

Kandydat nie

Anna Porebska
Sales Manager

Wysytamy Blind

Wysytamy petne
CV wybranego

CV Kandydata oraz

wzbudzit Twojego

zainteresowania?

Kandydata . Po zatrudnieniu placisz ; .
(CV bez danych K;’”dkydmem Drfsgl‘i:fl:v nam 1-krotnosé Mozesz zlecié nam mobile:
. - bezkosztowe 5| iesie Ne standardowq
-h). ’ § miesigcznego +48 668 898 081
osobowych) i niezobowigzujqee - bezkosztowe wynagrodzenia rekrutacje. e-mail:

Kandydata.
anna.porebska@aterima.hr
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* Ponad 20-letnie doswiadczenie w sprzedazy

* Umiejetnos¢ opracowywania oraz wdrazania strategii sprzedazowych k‘ i
* Doswiadczenie w prowadzeniu negocjacji handlowych

* Umiejetnos¢ budowania pozytywnego wizerunku i Swiadomosci marki
» Doswiadczenie w inicjowaniu dziatarn majgcych na celu maksymalizacje wynikéw OCZEKIWANIA:
* Umiejetnosc pracy z sklepami detalicznymi oraz sieciami handlowymi

Masz pytania? Jestesmy do dyspozycji. Skontaktuj sig z nami!

\.

Przedstawiciel ds. rozwoju sprzedazy

4

OPIS KANDYDATA:

Pani posiada wieloletnie doswiadczenie zawodowe w: @
* Przygotowywaniu ofert cenowych i technicznych éy
* Analizie KPI, trendéw na rynku i dziatan konkurencji

* Identyfikacji nowych mozliwosci biznesowych dla firmy Wynagrodzenie

* Zarzadzaniu budzetem merchandisingowym i P&L klientow mies./netto

10 000 PLN
POSIADANE UMIEJETNOSCI:

* Szkota Gtéwna Handlowa w Warszawie (oddz. Katowice) — Studia Menedzerskie oparte
na strukturze MBA — studia podyplomowe

* Akademia Ekonomiczna w Katowicach — kierunek: Marketing na rynkach krajowych i
miedzynarodowych — tytut: mgr

* Woyzsza Szkota Zarzadzania i Marketingu w Sosnowcu — kierunek: Zarzadzanie
przedsiebiorstwem, Zarzgdzanie administracjg publiczng — tytut: lic.

Kursy:
» Skuteczna sprzedaz Slaskie
* Filtry percepcji — jak dostosowac sie do klienta

* Zadawanie pytan w sprzedazy

* Jezyk korzysci — co méwié aby dobrze sprzedawac

* Badanie potrzeb klienta SPECIALIZACIE:
* Wywieranie wptywu w sprzedazy

* Sztuka prezentacji i wystgpien publicznych Sprzedaz

* Aktywne pozyskiwanie klienta Rozwdj rynku

* Merchandising Producent zabawek
* Profesjonalne techniki sprzedazy

* Techniki twdrczego myslenia

Branza medyczna

ZNAJOMOSC JEZYKOW: SYSTEMY:

* Jezyk angielski— B1
Ms Office

LATA DOSWIADCZENIA: 24 LOKALIZACIA: Katowice

DOSTEPNOSC: 3 miesigce TRYB PRACY: Hybrydowa
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