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OCZEKIWANIA:

• Ponad 20-letnie doświadczenie w sprzedaży
• Umiejętność opracowywania oraz wdrażania strategii sprzedażowych 
• Doświadczenie w prowadzeniu negocjacji handlowych
• Umiejętność budowania pozytywnego wizerunku i świadomości marki
• Doświadczenie w inicjowaniu działań mających na celu maksymalizację wyników
• Umiejętność pracy z sklepami detalicznymi oraz sieciami handlowymi

Pani posiada wieloletnie doświadczenie zawodowe w: 
• Przygotowywaniu ofert cenowych i technicznych
• Analizie KPI, trendów na rynku i działań konkurencji
• Identyfikacji nowych możliwości biznesowych dla firmy 
• Zarządzaniu budżetem merchandisingowym i P&L klientów

POSIADANE UMIEJĘTNOŚCI:

• Szkoła Główna Handlowa w Warszawie (oddz. Katowice) – Studia Menedżerskie oparte 
na strukturze MBA – studia podyplomowe

• Akademia Ekonomiczna w Katowicach – kierunek: Marketing na rynkach krajowych i 
międzynarodowych – tytuł: mgr

• Wyższa Szkoła Zarządzania i Marketingu w Sosnowcu – kierunek: Zarządzanie
przedsiębiorstwem, Zarządzanie administracją publiczną – tytuł: lic.

Kursy:
• Skuteczna sprzedaż
• Filtry percepcji – jak dostosować się do klienta
• Zadawanie pytań w sprzedaży
• Język korzyści – co mówić aby dobrze sprzedawać
• Badanie potrzeb klienta
• Wywieranie wpływu w sprzedaży
• Sztuka prezentacji i wystąpień publicznych
• Aktywne pozyskiwanie klienta
• Merchandising
• Profesjonalne techniki sprzedaży 
• Techniki twórczego myślenia

ZNAJOMOŚĆ JĘZYKÓW:

LATA DOŚWIADCZENIA: 24

DOSTĘPNOŚĆ: 3 miesiące

LOKALIZACJA: Katowice

TRYB PRACY: Hybrydowa

Wynagrodzenie

mies./netto

10 000 PLN

UoP

Śląskie

SPECJALIZACJE:

Sprzedaż

Rozwój rynku

Producent zabawek

Branża medyczna

SYSTEMY:

Ms Office 
• Język angielski – B1
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