
Sales Manager

OPIS KANDYDATA:

KONTAKT:

Anna Porębska
Sales Manager
mobile:
+48 668 898 081
e-mail:
anna.porebska@aterima.hr

OCZEKIWANIA:

• Ponad 10-letnie doświadczenie na stanowiskach handlowych
• Umiejętność budowania trwałych relacji z klientami
• Doświadczenie w realizacji planów sprzedażowych 
• Umiejętność przygotowywania ofert
• Doświadczenie we wsparciu merytorycznym działu zakupów
• Umiejętność pozyskiwania nowych klientów 

Pan posiada doświadczenie zawodowe w:
• Przygotowywaniu wycen
• Monitorowaniu podległego terenu
• Szkoleniu innych pracowników
• Kontrolowaniu zespołowych zadań sprzedażowych
• Nadzorowaniu floty samochodów osobowych

POSIADANE UMIEJĘTNOŚCI:

• Krakowska Akademia im. Andrzeja Frycza Modrzewskiego – kierunek: Zarządzanie 
Firmą – tytuł: lic.

• European Training&Consulting Center sp. z o.o. – Negocjacje z elementami technik 
sprzedaży

• Training Partners sp. z o.o. – Przywództwo i rozwój osobisty

ZNAJOMOŚĆ JĘZYKÓW:

• Język angielski B2
• Język niemiecki B2 

LATA DOŚWIADCZENIA: 12

DOSTĘPNOŚĆ: od zaraz

LOKALIZACJA: Kraków

TRYB PRACY:  mobilna

Wynagrodzenie

mies./netto

10 000 PLN

B2B/UoP

Małopolska

SPECJALIZACJE:

Sprzedaż

FMCG

Branża techniczna

SYSTEMY:

Ms Office

Geoportal

CRM

QGIS
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