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Szukasz odpowiedniego pracownika? Mamy dla Ciebie Kandydata z gtowq!
Spotkaj sig z nim za darmo!

Poznaj nasz schemat dziatania:

Kandydat spetnia
oczekiwania

z go zatrudnié?
idnieniu placisz
nam 1-krotnosé

Podpisz z nami
umowe, jesli jestes
zainteresowany
Kandydatem
- bezkosztowe

Kandydat nie

Wysytamy Blind
CV wybranego
Kandydata
(CV bez danych
osobowych).

Wysytamy petne
CV Kandydata oraz
organizujemy
spotkania
- bezkosztowe.

wzbudzit Twojego

Po z¢ zainteresowania?

Mozesz zlecic nam

miesigcznego standardowqg
wynagrodzenia
Kandydata.

i niezobowiqzujqce. rekrutacje

Masz pytania? Jestesmy do dyspozycji. Skontaktuj sig z nami!
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KONTAKT:

Anna Porebska

Sales Manager

mobile:

+48 668 898 081

e-mail:
anna.porebska@aterima.hr

Business Development Manager
V

OPIS KANDYDATA:

* Ponad 20-letnie doswiadczenie w obszarze sprzedazy, marketingu i rozwoju produktu

* Umiejetnos$¢ budowania strategii sprzedazowej oraz marketingowej

* Doswiadczenie w rozwoju portfolio klientdéw oraz dostosowywania produktéw i ustug do
oczekiwan rynkowych

* Umiejetnos$¢ budowania i rozwijania kanatéw partnerskich

* Doswiadczenie w budowaniu sieci miedzynarodowych partneréw biznesowych

* Umiejetnos$¢ opracowywania oraz wdrazania celéw strategicznych firmy dla re-selleréw

Pan posiada wieloletnie doswiadczenie w:

* Nadzorowaniu kampanii marketingowych

* Przygotowywaniu strategii programow partnerskich

* Pozyskiwaniu nowych klientow

* Zapewnianiu zgodnosci produktéw z obowigzujgcymi przepisami oraz regulacjami prawnymi

POSIADANE UMIEJETNOSCI:

* Szkota Gtéwna Handlowa w Warszawie — Marketing i Zarzadzanie — studia podyplomowe
* Uniwersytet Szczecinski — Katedra Biologii/Instytut Kultury Fizycznej — tytut: mgr

* Uniwersytet Ekonomiczny w Poznaniu — Skuteczne Strategie Marketingowe B2B
* Uniwersytet Ekonomiczny w Poznaniu — Analiza Klienta

* Zachodniopomorska Szkota Biznesu — Zarzgdzanie Strategiczne

* Zachodniopomorska Szkota Biznesu — Komputerowe wspomaganie decyzji biznesowych
* Strategie Marketingowe i Digital Marketing

» Zarzadzanie Relacjami z Klientami (CRM)

* Zaawansowane Techniki Sprzedazy

* Analiza Rynku i Badania Marketingowe

* Zarzadzanie Markg i Budowanie Wizerunku

* Zarzadzanie Strategiczne i Planowanie Biznesowe

* Zarzadzanie Finansami dla Niefinansistow

* Przywddztwo i Zarzadzanie Zespotem

* Zarzadzanie Zmiang

* Zarzadzanie Ryzykiem i Kryzysami

ZNAJOMOSC JEZYKOW:

* Jezyk angielski C1
* Jezyk rosyjski B1

LATA DOSWIADCZENIA: 25 LOKALIZACIA: Warszawa

DOSTEPNOSC: 1 miesigc TRYB PRACY: do ustalenia
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OCZEKIWANIA:

&

Wynagrodzenie
mies./brutto
25 000 PLN

O

Mazowieckie

SPECJALIZACIE:

Sprzedaz
Marketing
Rozwoéj firmy

SYSTEMY:

Ms Office
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