L.

Szukasz odpowiedniego pracownika? Mamy dla Ciebie Kandydata z gtowq!
Spotkaj sig z nim za darmo!

Poznaj nasz schemat dziatania:

Kandydat spetnia
oczekiwania

z go zatrudnié?
idnieniu placisz
nam 1-krotnosé

Podpisz z nami

Kandydat nie

Wysytamy Blind
CV wybranego
Kandydata
(CV bez danych
osobowych).

Wysytamy petne
CV Kandydata oraz
organizujemy
spotkania
- bezkosztowe.

umowe, jesli jestes wzbudzit Twojego
zainteresowany
Kandydatem

- bezkosztowe

Po z¢ zainteresowania?

Mozesz zlecic nam
standardowqg

miesigcznego
wynagrodzenia
Kandydata.

i niezobowiqzujqce. rekrutacje

Masz pytania? Jestesmy do dyspozycji. Skontaktuj sig z nami!

Koordynator ds. sprzedazy (branza spozywcza)
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LATA DOSWIADCZENIA: 25

DOSTEPNOSC: od zaraz

OPIS KANDYDATA:

Ponad 20-letnie doswiadczenie na stanowiskach handlowych w branzy spozywczej
Umiejetnos¢ zarzadzania praca i okreslania celéw sprzedazy przedstawicieli handlowych
Doswiadczenie w rozwoju sprzedazy na terenie catego kraju (kanat dystrybucji TT)
Umiejetnos¢ tworzenia systemu raportowania i wynagradzania pracownikéw
Doswiadczenie w nadzorowaniu i kontrolowaniu budzetu sprzedazy

Umiejetnos¢ wspoéttworzenia koncepcji nowych produktow oraz efektywne
wprowadzanie ich na rynek

Pan posiada wieloletnie doswiadczenie zawodowe w:

Organizowaniu akcji promocyjnych

Wspétpracy z lokalnymi dystrybutorami, lokalnymi sieciami oaz klientami kluczowymi
Analizie i kontroli danych sprzedazowych

Negocjacjach handlowych

POSIADANE UMIEJETNOSCI:

Politechnika Slaska w Katowicach — Wydziat Inzynierii Materiatowej

Europejski Instytut Psychologii Biznesu — Trening umiejetnosci menedzerskich
Europejski Instytut Psychologii Biznesu — Rekrutacja i selekcja pracownikéw
Europejski Instytut Psychologii Biznesu — Trening automotywacji i motywowania innych
GB Resources Polska — Zarzadzanie projektem

Unilever S.A. — Financial Awareness (ABC finansow)

Unilever S.A. - Enterprise profitablity simulation

Osrodek Szkolenia Handlowcdw — Coaching umiejetnosci handlowych

URSA Jacek Wolski — Microsoft Excel 97 — zaawansowany

Osrodek Szkolenia Handlowcdw — Zaawansowane negocjacje handlowe

Yes — Consensus — Zarzadzanie czasem

GB Resources Group — Umiejetnos¢ prowadzenia efektywnych negocjacji

LOKALIZACIA: Katowice

TRYB PRACY: do ustalenia

<

('?;/é :;I'ERIMA

KONTAKT:

Anna Porebska

Sales Manager

mobile:

+48 668 898 081

e-mail:
anna.porebska@aterima.hr
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OCZEKIWANIA:

&

Wynagrodzenie
mies./brutto
10 000 PLN

O

SPECJALIZACIJE:

Zarzadzanie sprzedaza
Branza spozywcza
Kanat tradycyjny

SYSTEMY:

Ms Office
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