
Manager placówki handlowej

OPIS KANDYDATA:

KONTAKT:

Anna Porębska
Sales Manager
mobile:
+48 668 898 081
e-mail:
anna.porebska@aterima.hr

OCZEKIWANIA:
• Ponad 5-lenie doświadczenie w zarządzaniu placówkami handlowymi
• Doświadczenie w koordynowaniu prawidłowego funkcjonowania podległych placówek
• Umiejętność rekrutacji na stanowiska kierownicze i sprzedażowe
• Doświadczenie w kierowaniu i motywowaniu podległych pracowników
• Umiejętność weryfikacji kosztów funkcjonowania sklepu
• Doświadczenie we współpracy z osobami odpowiedzialnymi za rozwój sieci

Pani posiada doświadczenie zawodowe w: 
• Delegowaniu zadań wśród pracowników
• Zapewnieniu prawidłowego obiegu dokumentów
• Zarządzaniu ekspozycją i kreowaniu potrzeb zakupowych klientów
• Przeprowadzaniu inwentaryzacji okresowych

POSIADANE UMIEJĘTNOŚCI:

• Wyższa Szkoła Gospodarki w Bydgoszczy – kierunek: Trener i Coach – innowacje w 
edukacji dorosłych – studia podyplomowe

• Wyższa Szkoła Finansów i Zarządzania w Białymstoku – kierunek: Zarządzanie 
Organizacjami – tytuł: mgr

• Wyższa Szkoła Handlowa w Kielcach – spec: Administracja w integracji europejskiej –
tytuł: lic.

• Liceum Handlowe w Olecku – zawód: technik handlowiec

• Wyższa Szkoła Gospodarki w Bydgoszczy – Przedsiębiorczy trener – metody i narzędzia 
efektywnych szkoleń 

• Agencja Rozwoju Gospodarczego – Centrum Kształcenia Kadr Menedżerskich –
Studium Zarządzania Zasobami Ludzkimi 

ZNAJOMOŚĆ JĘZYKÓW:

LATA DOŚWIADCZENIA: 6

DOSTĘPNOŚĆ: 1 miesiąc

LOKALIZACJA: Gdańsk

TRYB PRACY: Stacjonarny/hybrydowy

Wynagrodzenie

mies./netto

7000 PLN

UoP

Pomorskie

SPECJALIZACJE:

Zarządzanie

Placówka handlowa

SYSTEMY:

Ms Office 

• Język angielski – B2
• Język niemiecki – A1
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