
Kierownik sprzedaży

OPIS KANDYDATA:

KONTAKT:

Anna Porębska
Sales Manager
mobile:
+48 668 898 081
e-mail:
anna.porebska@aterima.hr

OCZEKIWANIA:• Ponad 20-letnie doświadczenie w branży handlowej
• Doświadczenie w zarzadzaniu sprzedażą dla kluczowych klientów w kanale tradycyjnym 

oraz nowoczesnym
• Umiejętność pozyskiwania nowych klientów biznesowych
• Doświadczenie w zarządzaniu podległym zespołem 
• Umiejętność dostosowywania strategii sprzedażowej do bieżących potrzeb rynkowych
• Doświadczenie w budowaniu długoterminowych relacji biznesowych

Pan posiada wieloletnie doświadczenie zawodowe w:
• Kształtowaniu wizerunku firmy
• Kontroli wskaźników KPI
• Prowadzeniu szkoleń produktowych
• Realizacji działań marketingowych i promocyjnych

POSIADANE UMIEJĘTNOŚCI:

• Wyższa Szkoła Biznesu w Dąbrowie Górniczej – kierunek: Zarządzanie i Marketing – spec: 
Komunikacja marketingowa i public relations 

• Wyższa Szkoła Biznesu w Dąbrowie Górniczej – kierunek: Zarządzanie i Marketing – spec: 
Zarządzanie finansami

• Niepubliczne Policealne Studium Zarządzania i Finansów – tytuł: Technik ekonomista

• SELLING 4 SUCCESS
• Model Przywództwa PEPSICO
• Szkolenie – Zarządzanie Zespołem i Motywowanie Pracowników 

LATA DOŚWIADCZENIA: 27

DOSTĘPNOŚĆ: 2 tygodnie

LOKALIZACJA: Jaworzno

TRYB PRACY:  do ustalenia

Wynagrodzenie

mies./brutto

10 000 PLN + premie

UoP

Śląsk

SPECJALIZACJE:

Sprzedaż

Sieci handlowe

SYSTEMY:

Ms Office

Sellasist
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